+++ Management Circle Intensiv-Seminar +++

lhre Handlungs- und Prifpflichten:

' I Aktuell Russland/Ukroine:
u e Rahmenbedingungen
Neu?m :_xportgeschah‘.

» EU- und US-Exporirecht > Handelsrestriktionen und Embargos
» Ristungsgiterrecht

EU-Exportrecht Zwei exklusive Praxisberichte:
P . o " Aufbau eines Trade Compliance
= Neue Rechtsprechung und strafrechtliche Risiken Management Systems in einem
= Genehmigungspflichten von Technologietransfer international tétigen Unternehmen

. . . " Auswirkungen der aktuellen
und technischen Dienstleistungen politischen Lage in Russland und der

Ukraine auf das Exportgeschdft
US-Exporirecht pers

= Die wichtigsten Handlungspflichten und
US-Sanktionslisten

= US-Re-Exportrecht und De-minimis-Berechnung

EU-Zollrecht
: o . Dr. Dr. Manfred Adlmanseder
= Atlas Codierungen: Einreihung von Waren in SML Maschinengesellschaft mbh

lhre Experten:

Dr. Harald Hohmann

2 Rechtsanwalt, Hohmann
N Rechtsanwilte

den Zolltarif
= Vorteile der AEO-Zertifizierung

' Sascha Groeninger
Konrad Hornschuch AG

Risikomanagement in der Exportkontrolle
» Gezielter Einsatz von Instrumenten zur

Risikominim lerung Ein begeisterter Teilnehmer iber

= Implementierung eines Export- und Zoll- dieses Seminar:
Risikoma nagements ¢ Einfach klasse, sehr viel gelernt.”
S. Rosenberger, Beurer GmbH

Hoher Ler“e;'h“? durchh"

begrenzte Teilnehmerzan® A
Bitte wahlen Sie lhren Termin: : o'== 25 o
25. und 26. September 2014 in Frankfurt/M. \ JAHRE MANAGEMENTCIRCLE
16. und 17. Okiober 2014 in Disseldorf Y&~ BILDUNG FUR DIE BESTEN

Melden Sie sich jetzt an! Telefon-Hotline: 0 61 96/47 22-700



Update Exportrecht: Neueste Entwicklungen

lhr Seminarleiter:
Dr. Harald Hohmann, Rechtsanwalt oder Dirk Hagemann, Rechtsanwalt,
Hohmann Rechtsanwiilte, Bidingen

-

Empfang mit Kaffee und Tee, Ausgabe der
Seminarunterlagen ab 8.45 Uhr

9.30 Herzlich willkommen

= BegriBung durch den Seminarleiter

= Kurze Vorstellungsrunde

= Abgleich der Seminarinhalte mit lhren
Erwartungen als Teilnehmer

Im Uberblick: Das EU-Exportrecht

= Exportkontrolle gelisteter Giter

Verwendungsbezogene Kontrollen
nichtgelisteter Giter

= Personenbezogene Prifungen und Embargos
Strafrechtliche Risiken erkennen und minimieren

= Organisations- und Uberwachungspflicht des
Ausfuhrverantwortlichen

9.45

10.30 Aktuelle Trends und neue Rechtsprechung

im EU-Exportrecht

= Aktuelle Rechtsprechung zu Listen- und
Verwendungsprifungen

= Genehmigungspflicht von Technologietransfer
und technischen Dienstleistungen sowie deren
Exportkontrolle, v. a. bei Cloud Computing

= Extraterritoriale Erstreckung des EU-Export-
rechts

= Screening von Sanktionslisten und Datenschutz

11.15 Kaffee- und Teepause

11.30 Im Fokus: Das US-Exportrecht

Anwendungsbereich des US-Exportrechts
= Anwendungsbereich des US-Re-Exportrechts

Export Administration Regulations (EAR):
Die 10 ,General Prohibitions”

Die US-Sanktionslisten

Mr. Amerika im Unternehmen: US-Person?
US-Re-Export und De-minimis
Exportkontrolle beim Transfer von Ristungs-
gitern: Foreign Vetting

= Grenzen fir extraterritoriale US-Embargos:
Antiboykott (§ 7a AWYV)

13.00 Business Lunch

www.managementcircle.de/09-78401

14.15

15.00

16.00

16.15

17.00

18.00

ca. 18.15

Brennpunkt: Das Iran-Embargo

= Giterbezogene Handelsrestriktionen EU/USA
und aktuelle Erleichterungen

= Personenbezogene Handelsverbote
= Beschrankungen auf finanzieller Seite

= Giter- und Personenbeschrankungen im
Iranhandel: Aktuelle Beispiele

)
&

Russland und Ukraine: Verénderte %
.. . . isbe¥
politische und wirtschaftliche Rahmen-

bedingungen fir Exporteure

= Welche Sanktionen sind maB3gebliche
EU-Sanktionen, US-Sanktionen oder beide?

= Sanktionsprifung zur Vermeidung von

Sanktionsverstof3en

Welche Sanktionen sind fir Unternehmen

besonders relevant und wie wirken Sie sich in

der Praxis aus?

Auswirkungen der aktuellen Lage auf den

Zahlungsverkehr

Absicherung lhrer bestehenden Forderungen

m Dr. Dr. Manfred Adimanseder
| Chief Financial Officer,
SML Maschinengesellschaft mbh,

Lenzing

Mit (o

Kaffee- und Teepause

Risikominimierung Export-
kontrolle - Fallbeispiel 1
= Ubung: Die Listung von Gitern

= Risikominimierung im Unternehmen
= Ubung: Lieferung an eine evil. sensitive Person

Risikominimierung bei Export-
verstoBen - Fallbeispiel 2
= Vorgehen bei einem Exportverstof3

= Zur freiwilligen Selbstanzeige
= Hinweise zur Beilegung von Exportverstof3-Fallen

Mir [jb“‘\q

Zusammenfassung und Gelegenheit fir lhre
individuellen Fragen

Ende des ersten Seminartages, anschlieflend
Get-Together



Die wichtigsten Rechte und Prifpflichten

lhr Seminarleiter:
Dr. Harald Hohmann oder Dirk Hagemann

9.00 Es geht weiter

BegriBung zum zweiten Seminartag

Klarung lhrer noch offenen Fragen vom Vortag
Ausblick auf die Inhalte des zweiten
Seminartages

9.10 Wichtige Schnitistellen zwischen Zollrecht

und Export

Zollanmeldung und Atlas Codierungen

Die Bewilligungsnummer: Eintragungen in

Feld 44

Die Einreihung von Waren in den Zolltarif
Vereinfachte Verfahren zur Zollanmeldung:

Das Anschreibeverfahren und seine Ausnahmen

9.45 Effektives Risikomanagement in der

Exportkontrolle - Teil 1

= AEO: Ziele und Voraussetzungen der
Zertifizierung

= Zuverlassigkeitsprifung und Anforderungen
fir ein Export-Risikomanagement

= Zentrale Inhalte von Organisations-
anweisungen

= Stammdatenpflege zur Risikominimierung

10.30

Kaffee- und Teepause

10.45 Effektives Risikomanagement in der

Exportkontrolle - Teil 2

= Risikominimierung: personelle Mittel,
Arbeitsmittel, Risikominimierungs-Instrumente
Organisation der Exportkontrolle im Konzern
Zoll- und Exportoptimierung: Sicherheit der
internationalen Lieferkette und Risikoweitergabe
Fragen zum Zoll-Outsourcing
Der Exportkontrollbeauftragte

Get-Together

Ausklang des ersten Seminartages in informeller
Runde. Management Circle |&dt Sie zu einem
kommunikativen Umtrunk ein. Entspannen Sie sich

in angenehmer Atmosphdre und vertiefen Sie lhre
Gesprache mit den Referenten und den Teilnehmern(l

www.managementcircle.de/09-78401

11.45

13.00

14.15

15.15

15.30

16.00

16.45

ca. 17.00

Y.
Aufbau und Implementierung eines “o By
Trade Compliance Management Systems

= Unterrichtung der Geschdftsleitung Uber die
Notwendigkeit der Exportkontrolle

= Sensibilisierung der Mitarbeiter in verschiedenen
Abteilungen — vom Einkauf bis zum Versand
Implementierung der Exportkontrolle
Prifung der Wirksamkeit der Exportkontrolle
Reporting und Monitoring der Exportkontrolle in
verschiedenen Abteilungen

= Entwicklungstendenzen: Was wird auf die
Unternehmen zukommen?

20 Sascha Groeninger

Group Manager Corporate Compliance,
Konrad Hornschuch AG,

Weifbach

Business Lunch

Ristungsgiterrecht EU/USA: Genehmigungs-

pflichten und aktuelle Reformen

= Abgrenzung zwischen Ristungs- und Dual-Use-Gitern

= Genehmigungspflichten nach deutschem Recht und
EU-Recht

= Aktuelle Reformen im US-Ristungsgiterrecht (ITAR)
und EU-Rustungsgiterrecht

Kaffee- und Teepause

Die Novelle des AuBenwirtschafts-
gesetzes: Was ist zu beachten?

Yit pun®

= Vereinfachungen und Handelsliberalisierungen
= Gravierende Anderungen bei Exportverstéfien

Zusammenfassung und Vertiefung der
Ergebnisse beider Tage

Das Wichtigste zum EU- und US-Exportrecht
Auswirkungen des Russland-Ukraine Konfliktes
auf das Exportgeschaft

Folgen des Iran-Embargos fir Unternehmen
Wesentliche Anforderungen an das
unternehmensinterne Risikomanagement

Zusammenfassung und Gelegenheit fir Ihre
abschlielenden Fragen

Ende des Seminars



lhre Herausforderung

Die Exportkontrolle stellt fir deutsche Unternehmen eine
grof3e Herausforderung dar, weil sie — zusammen mit dem
Kartellrecht — die héchsten Sanktionen des Wirtschaftsrechts
kennt.

Sie sind verpflichtet, die Vorschriften sowie deren
Anderungen selbststéndig zu verfolgen und zu befolgen.
Samtliche vom Unternehmen gehandelten Giter missen
anhand von Ausfuhrlisten geprift werden, Vorschriften der
Exportkontrolle des jeweiligen Importlandes und Embargos
sind zudem zu bericksichtigen.

Zum Seminarinhalt

Erfahren Sie in diesem Seminar, wie Sie Ihre Exportrisiken
senken und Strafen vermeiden.

Sie verschaffen sich fundiertes Wissen iber alle relevanten
Gesetze, Verordnungen und Vorschriften sowie iber die
tatsdchliche Praxis der zustdndigen Behérden. Informieren
Sie sich auBBerdem Uber aktuelle Anderungen und neve
Rechtsprechung im europdischen und im US-Exportrecht.

Direkt aus der Praxis erfahren Sie, wie sich die aktuelle
politische Lage in Russland auf die Exportgeschéfte der
SML Maschinengesellschaft auswirkt. Wie ein erfolgreiches
Trade Compliance Management System funktioniert, wird
von der Konrad Hornschuch AG aufgezeigt.

Lernen Sie

= welche konkreten Neuerungen das EU-Exportrecht
mit sich bringt

m US-Export- und Re-Exportrecht richtig umzusetzen

= wie Sie lhre Auslandsgeschdfte in Krisengebieten
optimal managen

u die Vorteile der AEO-Zertifizierung bestmdglich zu nutzen
= wie Sie ein wirksames Exportkontrollsystem implementieren

Verschaffen Sie sich aktuelles Wissen und profitieren Sie
vom Erfahrungsaustausch mit anderen Teilnehmern!

Sie haben noch Fragen? Gerne!

Rufen Sie mich an oder schreiben Sie mir eine E-Mail.
Gerne berate ich Sie persénlich und beantworte lhre
Fragen zur Veranstaltung.

Alina Czamara
4 Konferenz Managerin
< Tel.: 0 61 96/47 22-621
E-Mail: alina.czamara@managementcircle.de

ml

www.managementcircle.de/09-78401

Ihre Fragen vorab an uns

Damit sich unsere Experten noch gezielter
auf lhre Fragen vorbereiten kénnen, erhalten Sie

ca. zwei Wochen vor Seminarbeginn einen Fragebogen,
in dem Sie uns lhre spezifischen Schwerpunkte Gber-
mitteln kdnnen. Wir leiten diesen dann an die Referenten
weiter. So stellen wir sicher, dass die fir Sie relevanten
Themen intensiv behandelt werden.

Nutzen Sie diesen besonderen Service!

Bitte beachten Sie auch unser Seminar

Rechtssichere Liefervertréage

26. und 27. August 2014 in Kéln
25. und 26. September 2014 in Frankfurt/M.
22. und 23. Oktober 2014 in Miinchen

Néhere Informationen gibt lhnen Eberhard Bergmann,
Tel.: 0 61 96/47 22-700, Fax: 0 61 96/47 22-888,

E-Mail: kundenservice@managementcircle.de

A
lhr MANAGEMENT CIRCLE ®-Service Paket

Intensive Wissensvermittlung steht bei diesem Seminar
im Fokus. Unsere drei Servicebausteine bieten lhnen
den gréBtmaglichen Nutzen.

Aus der Praxis:

Sie informieren sich aus erster Hand Gber die
aktuellen Herausforderungen in der Exportkontrolle
im internationalen Gesché&ftl Zudem erhalten Sie
topaktuelle Informationen, hilfreiche Empfehlungen
und Hinweise fir lhre Praxis.

Unterstitzung fir lhren Arbeitsalltag:

Sie vertiefen Ihr Wissen durch den Erfahrungsaustausch
und lernen durch konkrete Fallbeispiele, die theoretischen
Inhalte in Ihren Arbeitsalltag zu Gbertragen.

Interaktive Workshop-Atmosphdare:

Der Aufbau des Seminars ermdglicht eine intensive

und praxisnahe Wissensvermittlung. Nutzen Sie die Mdg-
lichkeit, Ihre Fragen direkt mit unseren Experten

zu klaren.



lhre Experten

Dr. Dr. Manfred Adimanseder

ist als Chief Financial Officer und Prokurist bei der

SML Maschinengesellschaft mbH, einem der weltweit
fihrenden Unternehmen auf dem Gebiet der Extrusions-
technologie, in Lenzing/Osterreich, tatig. Zuvor arbeitete
er viele Jahre als Wirtschaftsjurist in internationalen
Unternehmen. Seine Schwerpunkte umfassen das
internationale Wirtschafts- und Vertragsrecht, das
Forderungs- und Risikomanagement bei internationalen
Geschaften sowie die AuBenhandelsfinanzierung.

Dr. Dr. Manfred AdImanseder ist Delegierter in der
Commission on Commercial Law and Practice,
International Chamber of Commerce (ICC), Paris.

Sascha Groeninger

Diplom Export-Okonom und Executive MBA, ist Group
Manager Corporate Compliance bei der Konrad
Hornschuch AG in Wei3bach, dem Oberfléchen-
spezialisten, Hersteller und Vermarkter von hochwertigen
Folien und Kunstledern. In seinen vorherigen Positionen
arbeitete Sascha Groeninger unter anderem auch als
Head of Competence Center of Trade Compliance und
Manager Trade Compliance (customs, foreign trade and
transport). Als externer Berater war er fir internationale
Unternehmen tatig und hat dazu beigetragen, dass Zoll-
und Exportkontrollabteilungen aufgebaut wurden.
Sascha Groeninger ist dariber hinaus als Dozent fir
+Recht im AuBBenhandel” tatig.

Dirk Hagemann

ist Rechtsanwalt fir AuBBenhandel bei der Kanzlei
Hohmann Rechtsanwilte in Bidingen. Er berat schwer-
punktmé&Big deutsche und internationale Unternehmen
aller Gréfen in den Bereichen Zollrecht, Exportkontrolle
(DE/EU/USA), Finanzierung/Besteuerung des Auf3en-
handels und internationales Vertragsrecht. Er hat in
diesen Bereichen publiziert und Vortrage gehalten. Zuvor
war Dirk Hagemann fir eine grofe, internationale Wirt-
schaftskanzlei in Kiew, Ukraine tatig, wo er internationale
Investitionsvorhaben vor allem steuer- und gesellschafts-
rechtlich begleitete. ,Hohmann Rechtsanwadlte ist eine
angesehene, auf den internationalen Handel hoch-
spezialisierte Kanzlei” (,Kanzleien in Deutschland”,
Nomos Verlag).

Dr. Harald Hohmann

Rechtsanwalt, PD, ist ein ,fihrender Name fir Export-
kontrollrecht” (Juve Handbuch Wirtschaftskanzleien) der
im AuBBenhandelsrecht und Stoffrecht ausgewiesenen
Kanzlei Hohmann Rechtsanwilte in Bidingen mit Koope-
rationspartnern in EG-Landern, USA, Japan, China und
Indien. Er berat zum Auf3enhandelsrecht, Wirtschafts-
strafrecht, internationalen Vertrags- und Vertriebsrecht,
Stoffrecht und sonstigen Wirtschaftsrecht. Er halt weltweit
Inhouse-Seminare bzw. Vortrage und lehrt nebenberuflich
an der Universitat Frankfurt/M. und als Gastdozent in
Osaka. Dr. Harald Hohmann ist Autor zahlreicher
Verdffentlichungen. Die Kanzlei Hohmann Rechtsanwadlte
zGhlt zum festen Kreis der im AufBenhandelsrecht
empfohlenen Kanzleien.” (JUVE)

Die Experten von Hohmann Rechtsanwéilte betreuen im
Wechsel die Leitung der genannten Seminartermine.

AKTUELL UND AUF DEN PUNKT!

Nutzen Sie unseren E-Mail-Service, um zeitgeméB lhre
Top-Themen bequem per E-Mail zu erholten_\@/
lhr persénliches Profil verwalten Sie unter:

www.managementcircle.de/email

lhr Management Circle-Veranstaltungsticket

Reisen Sie zu attraktiven Sonderkonditionen mit der Deutschen
Bahn AG an lhren Veranstaltungsort: Von jedem beliebigen
DB-Bahnhof und auch mit dem ICE!

Weitere Informationen zu Preisen und zur Ticketbuchung
erhalten Sie mit Ihrer Anmeldebestatigung oder unter:

www.managementcircle.de/bahn DB BAHN

AUCH ALS INHOUSE TRAINING

Ramona Teich

Tel.: 0 61 96/47 22942

E-Mail: ramona.teich@managementcircle.de
www.managementcircle.de/inhouse

So individuell wie lhre Anspriiche - Inhouse Trainings nach MaB!
Zu diesen und allen anderen Themen bieten wir auch firmeninterne Schulungen an. lhre Vorteile: Kein Reiseaufwand —
passgenau fir lhren Bedarf — optimales Preis-Leistungsverhaltnis!

Ich berate Sie gerne und erstelle lhnen ein individuelles Angebot. Rufen Sie mich an.

o
MANAGEMENTCIRCLE®

BILDUNG FOR DIE BESTEN

www.managementcircle.de/09-78401



Fir lhre Fax-Anmeldung: +49 (0) 61 96/47 22-999

[ Wen Sie auf diesem Seminar treffen

Das Seminar richtet sich an Exportmanager sowie Export- und Vertriebs-
leiter. Angesprochen sind auch Fﬁhrungirﬁffe aus Vertriebs- und Export-
steverung, Logistik, Beschaffung, Supply Chain, Zoll sowie Leiter Emerging
Markets und Internationaler Vertrieb.

[ Termine und Veranstaltungsorte

25. und 26. September 2014 in Frankfurt/M.
Grandhotel Hessischer Hof, Friedrich-Ebert-Anlage 40, 60325 Frankfurt/M.
Tel.: 069/75 40-2911, Fax: 069/75 40-2912

E-Mail: reservations@hessischer-hof.de

16. und 17. Oktober 2014 in Diisseldorf

hotel nikko disseldorf, Inmermannstra3e 41, 40210 Diisseldorf
Tel.: 02 11/834-21 10, Fax: 02 11/834-16 12 16

E-Mail: reservation@nikko-hotel.de

Zimmerreservierung

Fir unsere Seminarteilnehmer steht im jeweiligen Tagungshotel ein
begrenztes Zimmerkontingent zum Vorzugspreis zur Verfigung. Nehmen
Sie die Reservierung bitte rechtzeitig selbst direkt im Hotel unter Berufung
auf Management Circle vor.

Mit der Deutschen Bahn ab € 99,- zur Veranstaltung.

Infos unter:
BAHN

www.managementcircle.de/bahn

Uber Management Circle

© Als anerkannter Bildungspartner und Markifihrer im
deutschsprachigen Raum vermittelt Management Circle
WissensWerte an Fach- und Fihrungskréfte. Mit seinen
200 Mitarbeitern und jahrlich etwa 3000 Veranstaltungen

G@@g@e héchstem Niveau. Weitere Infos zur Bildung fiir die
qg\\j\é@ Besten erhalten Sie unter www.managementcircle.de
B\

. Anmeldebedingungen

Nach Eingang lhrer Anmeldung erhalten Sie eine Anmeldebestatigung
und eine Rechnung. Die Teilnahmegebihr fir das zweitdgige Seminar
betrégt inkl. Business Lunch, Erfrischungsgetrénken, Get-Together und

der Dokumentation € 1.995,—. Sollten mehr als zwei Vertreter desselben
Unternehmens an der Veranstaltung teilnehmen, bieten wir ab dem dritten
Teilnehmer 10% Preisnachlass. Bis zu zwei Wochen vor Veranstaltungster-
min kdnnen Sie kostenlos stornieren. Danach oder bei Nichterscheinen des
Teilnehmers berechnen wir die gesamte Tagungsgebihr. Die Stornierung
bedarf der Schriftform. Selbstversténdlich ist eine Vertretung des angemel-
deten Teilnehmers méglich. Alle genannten Preise verstehen sich zzgl. der
gesetzlichen MwSt.

Exportkontrollrecht aktuell

Ich/Wir nehme(n) teil am:

1 25. und 26. September 2014 in Frankfurt/M. 09738401
[  16. und 17. Oktober 2014 in Disseldorf 1078402

Name/Vorname

Position/Abteilung

Name/Vorname

Position/Abteilung

Name/Vorname

Position/Abteilung

Firma

StrafBe/Postfach

PLZ/Ort

Telefon/Fax
@ E-Mail

Datum

Unterschrift

Ansprechpartner/in im Sekretariat:

Anmeldebestdtigung bitte an: Abteilung

Rechnung bitte an: Abteilung

Mitarbeiter: O BIS 100 O 100-200 O 200-500 O 500-1000 O UBER 1000

Datenschutzhinweis

Die Management Circle AG und ihre Dienstleister (z.B. Lettershops) ver-
wenden die bei lhrer Anmeldung erhobenen Angaben fiir die Durchfihrung
unserer Leistungen und um lhnen Angebote zur Weiterbildung auch von
unseren Partnerunternehmen aus der Management Circle Gruppe per Post
zukommen zu lassen. Unsere Kunden informieren wir auflerdem telefonisch
und per E-Mail Gber unsere interessanten Weiterbildungsangebote, die

den vorher von lhnen genutzten Ghnlich sind. Sie kénnen der Verwendung
Ihrer Daten fiir Werbezwecke selbstverstandlich jederzeit gegeniber
Management Circle AG, Postfach 56 29, 65731 Eschborn, unter
datenschutz@managementcircle.de oder telefonisch unter 06196/4722-500
widersprechen oder eine erteilte Einwilligung widerrufen.

Anmeldung/Kundenservice

Telefon: +49(0) 6196/47 22-700
Fax: +49(0) 6196/47 22-999
E-Maiil: anmeldung@managementcircle.de
Internet: www.managementcircle.de/09-78401
Postanschrift: Management Circle AG

Postfach 56 29, 65731 Eschborn/Ts.
Telefonzentrale:  +49(0) 6196/47 22-0

M/UR/K

Hier online anmelden! www.managementcircle.de/09-78401



